»Die beste boot der letzten fiinf Jahre

Die boot-Aussteller aus dem Weserrevier
eint am letzten Tag der Internationalen
Bootsausstellung in Diisseldorf eins: das
breite Lacheln im Gesicht. Die Stimmen zu
neun vollen und tollen Tagen betonen
immer wieder folgendes: Die boot-Ausgabe
2020 war die beste der vergangenen fiinf
Jahre und die Kunden so international wie
nie zuvor, Das bestitigt auch die Messesta-
tistik mit 250.000 Wassersportfans aus 106
Lindern - mit einem Anteil der internario-
nalen Besucher von 25 Prozent.

Andrew Winkley (L), ¢iner der Geschiftsfithrer des maritimen Grofihandesls
Bukh Bremen, schwiirmit von der besten boor seit fiinf Jahren und weilf mic

dieser Aussage seine Handler hinter sich.

ndrew Winkley, einer der Geschiftsfivhrer des maritimen

GroBhandels Bukh Bremen, berit gerade ein Paar im

besten Alter zur richtigen Ankerwinde. An ciner be-

stummren Stelle des Gespriichs wurde er die Ratsuchen-
den an seine Handler auf dem Stand iibergeben. So funktoniert das
hier: Winkley stellt mit Bukh aus und liefert damit den Hindlern
mit einem 520-Quadrarmerer-Stand prakeisch die Plattform fir ithre
Geschiifte. Verkaufen miissen die sieben
Handler selbst. 520 Quadrarmerer: So
grof war Bukh noch nie auf der boor
Aber die Bremer haben eben auch neve
Ausstellungsstiicke dabel und neue Her-
steller im Sortiment. Winkley ist der erste,
der von der besten Messe seit fiinf Jahren
spricht und weilff daber seine” Hindler wie Heiner Imhoff von der
Lesum oder Wilhelm Janssen von der Geeste hinter sich.

Vor einer besonderen Heraustorderung standen die beiden neven
Beilken Sails-Geschiftsfithrer Uwe Wenzel und Lars Lensing-Hebben;
Beilken hatte die Messe unter der vorherigen Geschiftstithrung bereirs
abgeschrieben, sich aber unter der neuen ganz kurefristig anders ent-

«Dte kleinen Erwartungen wurden komplett iibertroffen®:
Strahlende Gesichrer bei den beiden neven Beilken Sails-
Creschifrsfithrern Uwe Wenzel (r) und Lars Lensimg-Hebben,
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schieden. Lensing-Hebben und Wenzel wirken nach neun Messetagen
wie ein eingespieltes Ehepaar, bei dem jeder jeweils wechselscirig die
Sétze und Gedanken des anderen erginar. Lensing-Hebben: |, Es war
wahnsinnig was los. Und wir mussten ja gliscklich sein, dass wir iber-
haupt noch einen Stand bekommen haben.” Wenzel: ., Wir sind wirk-
lich mit Hoffnung, aber ohne grofe Erwartungen hergefabren.® Len

sing-Hebben: ,,Und die kleinen Erwartungen wurden komplett iber-
troffen.” Uwe Wenzel hat auf dem Drei-
Big-Quadrarmerer-Eckstand  an  einem
Gang in Halle 10 iiberhaupt zum ersten
Mal in seincm Leben erlebr, dass ein
Kunde einen komplerten Sate Segel auf
ciner Messe bar besahlt hat. Und auwch
sonst galt hier: Es gab nichr nur Anfragen,
sondern auch Abschlisse. Grundsitelich gile bei Beilken auch direky
nach der Messe: Wer jetzt bestellr, har Ostern seine nenen Segel. Und
ein gutes Dutzend Anfragen nach groffen Komplentlésungen haben
die beiden neuen Geschafesfuhrer als Hausaufgaben mitgenommen.,

Den Gang durch, gleich am Eingang 2u Halle 10: Hier haben
Hahnfeld Masten und Gleistein Ropes thren Stand. Alexandra Buer
feind, in der Geschifesfithrung von Hahnfeld-Masten vor allem die
Frau fiir die Zahlen, hat nach finf Tagen Messe ziemlich gute Laune.
Thr Mann Carsten komme abgekimpft von seinem letzten Vortrag auf
einer boot-Forum-Biihne an den Stand zuriick: . Jerzr reichr es anch,
Aber alle Vortrige waren wirklich gut besucht - mit guter Resonanz.
Die Leute haben Fragen danach, kommen mit hierher, was immer gut
158"

Heide Giese-Bothe ist als Sales-Managerin von Gleistein Ropes
weniger wegen der Direktkunden, sondern mehr wegen der Hindler-
kontakte und Groffkunden in Diisseldorf, b2b start b2¢: |, Unser kom-
plertes ialienisches Netzwerk war hier™, Jetat denke sie dariiber nach,
im nichsten Jahr alle Gleistein-Agenten auch aus dem Ausland aof
die boot einzuladen.

Wolles Haus auch am riesigen Stand von SVB, dem grofen Bremer
Spezialversender fiir Wassersportartikel: Die Verkaufstresen sind dau-
erhaft dicht umlagert. Trotedem kommen von Kerstin Friske keine
Klagen. Es ist ihre 24, boot, und sie hat einen Qualicitssprung bei der
Kundschaft festgestellt: . Wir hatten ein ganz rolles Publikum.* Viele
der meistgefragten Produkte ans dem 32. SVB-Katalog mit seinen 522
Seiten sind auf der Messe anfassbar - und durch die Beratung dann
auch erlebbar. Mit nach Hause nehmen kann aber selbst am letzten

Messerag kein Kunde etwas, Kerstin Friske
erklire das Prinzip: .. Beraten, verkaufen, ver-
senden - die Bestellungen, die wir hier auf-
nehmen, sind tags drauf meistens schon beim
Kunden.” Friskes Kollegin Marjorie Le Hes-
ran kiimmert sich derweil um die franzésisch-
sprachige Kundschaft, fiir die es einen eige-
nen Katalog gibr. Friske selbst har aber auch
Englinder, Schotten und Belgier beraten,
Ralf Harrwig, Firmengriinder des HW
Bootscenters in Weyhe, hat mit seinem Her-
steller Galeon in diesem Jahr einen Riesen-
brocken von Luxusboor in die Superyacht-
halle & gestelle: Die Galeon 680 Fly ist ein Ge-
birge aus Glas und Karbon — preisgekront fir
ihr Dresign. Und fast noch wichtiger: Bezahle.
Hartwig: ,Fiir die Yacht hat ein polnischer
Kiufer 2,6 Millionen Furo hingelegt.® Nach-
mittags um funf nippt er an seinem zweiten
Galzon-Stand in der nagelnenen Halle 1 an
einem extrastarken Espresso: , Die Messe hat
morgens um zehn die Tore gedffnet. Um fiinf
nach zechn war unser 5tand jeden Tag von
Menschen geflutet.” Die Entscheidung, mit
den Galeon-Booten von unter 50 Fulff aus der
Halle 6 in die 1 zu ziehen, sei komplert richtig
gewesen, findet Hartwag: L. Es gab vigle An-
fragen, auch direkte Verkiufe, Aber wir hat-
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ten mit den La Mare Hausbooten ja auch
noch einen dritten Stand zu betreven. Und
das war zusammen dann doch richeig an-
strengend fiir das Team.®

Drrei Stinde von dred Werften hatte auch
ocat sale®-Geschifesfithrer Klaus Tietze aus
Bremen zu betreuen = aber eben mehr in der
Rolle als Yacht-Consultant und Agene: Er

berdt Kiuofer zu den Marken Qutremer mit
thren Performance-Katamaranen aus Siid-
frankreich, Broadblue mit pfiffigen Cruiser-
Katamaranen aws Stedengland und vertrin
die Dreibeiner der Trimaran-Werft Neel aus
Nordfrankreich. Der studierte Naunker hat
am letzten Tag das eine oder andere Lachfil-
chen mehr im Gesiche: 35,000 bis 40,000
Euro Messeinvest stehen ein auf der Messe
unterzeichneter Vertrag fiir eine 1,5 Millio-
nen Euro tewre Outremer 55 und ein weiterer
fiir eine Outrerner 45 gegeniiber = Wert 850
000 Euro. Tieze: ,Und wenn ich mir die An-
fragen von der Messe anschaue, werde ich
noch eine Handvoll weiterer Vertrige ferrig-
kriegen.”

Riiber zu den Schiirgs von Blue Yachting.
Uli Schiirg sitzt auch am letzren Messetag
kurz vor Schluss noch auf einer Elan Impres-
sion 45, dirigiert Besucherstrome durch das
Boot und beantworret erwas heiser die Fra-
gen nach Stauraum und Kojenzahl auf dem
Raumwunder der slowenischen Werft.
Gleich nebenan am Stand zeigt Sohn Nils po-
tenticllen Kunden die Aluminium-Segelyacht
der franzdsischen Werft Allures. Und auch
mit einer Garcia Exploration 32 ist Blue
Yachting auf der boot dabei: Ein 1,5 Millio-

« Wir hatten ein
pany tolles
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nen Spezial-Aluminium-Boot wie ein Aufruf,
umgehend auf eine Expedition ins Eis zu
gehen.

Und dann macht der Hallensprecher un-
missverstindlich klar, dass es das jetzr wirk-
lich war mit der boot 2020, Auf Wiedersehen
im nichsten Jahr!

Volker Kaolling)
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